DAS SAGEN UNSERE KUNDEN:

, Wir sind mit der Coaching-Betreuung durch Wolfgang Sell und Marion
lllemann wirklich zufrieden. Alle Ratschlage waren sehr einleuchtend, die
Verbesserungsvorschlage wurden zligig umgesetzt. Wir haben jetzt mehr
Stellméglichkeiten und kénnen Themenbereiche besser abgliedern. Auch die
Produktprasentation wurde deutlich verbessert.”

Stefan Schadler, Gartnerei Schadler, Zeltingen-Rachtig

. Wir waren in Sachen Neubau unerfahren und wollten jemanden zur Seite
haben, der uns die nétige Sicherheit gibt. Deshalb waren wir froh, Wolfgang
Sell und Marion lllemann an unserer Seite zu haben. Sie waren von Anfang an
mit dabei. So erhielten wir die notige Hilfestellung und wurden auf die Punkte
hingewiesen, die wir nicht sehen konnten. Absprache mit dem Architekten,
Inneneinrichtung, Gehweggestaltung, Sortimentsplanung, Ladenbau, AuBen-
flachengestaltung — die Hilfe war umfassend und ganzheitlich. Wir sind mit
der Beratung sehr zufrieden und erhielten dadurch sehr viel Sicherheit.

Barbara und Berthold Klumpen, Gartnerei Klumpen,
Frankfurt

. Die Beratung von greenworks habe ich schon in Anspruch genommen und
bin sehr zufrieden mit der Art und Weise, wie hier beraten wird. Es steht
kein bestimmtes Konzept im Vordergrund, sondern der zu beratende Betrieb.
Hierauf wird die Strategie und Empfehlung abgestimmt, der Betrieb steht im
Mittelpunkt. Das ist als absolut positiv zu werten.”

Michael Reibold, Reibold Griin & Blith'n, Tiibingen

.Den Schritt, Erfagruppen-Mitglied zu werden, habe ich noch nicht bereut.
Durch die Mitarbeit in der Erfagruppe Floristik IV von Horst Géssmann stehen
wir in standigem Austausch mit anderen Betrieben. Diese Treffen bringen
einen unheimlich weiter. Ich kann nur jedem empfehlen, solche Méglichkeiten
wahrzunehmen. Die Kosten dafir muss man in Relation sehen, genauso die
Zeit. Es ist sehr wichtig, Gber den Tellerrand hinauszuschauen.”

Frank Michael Bachtle, Blumen Stréhle, Geislingen

.Unsere Mitarbeiterinnen lobten, dass die Schulungen trotz der umfangrei-
chen Inhalte und der Theorie-Teile kein ,Berieseln” sind. Auch wenn am ersten
Seminartag fast der komplette Inhalt nur eines im Vordergrund hatte — Kal-
kulation, Kalkulation und nochmal Kalkulation. Gestalten, verkaufen und der
richtige Wareneinsatz bei den Schnittblumen — bis es wirklich jeder begriffen
hatte. Jan-Dirk von Hollen zeigt und macht selbst vor, was gemacht werden
kann, man kann selbst kreativ werden, alles ausprobieren und wird dabei von
ihm begleitet und unterstitzt. Es ist nicht zu Ubersehen, dass auch er selbst
Spal3 am kreativen Gestalten hat.

Nina und Jorn Schmidt, Gartnerei Jenkel-Wilstedter

Gartenbau, Tangstedt
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ZUM ERFO LG Losungen fir die griine Branche

Der erste Schritt ist eine fundierte Analyse (Betriebs-Check)
Ihres Unternehmens unter Beriicksichtigung von Erkenntnis-
sen, wie sich andere Unternehmen
erfolgreich am Markt positioniert
haben und wie Sie davon

profitieren kénnen. BETRIEBS'
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«Erfolgreich zu sein setzt zwei Dinge
voraus: Klare Ziele und den brennen-
den Wunsch, sie zu erreichen.”

Johann Wolfgang von Goethe

Greenworks GmbH - Watzmannstr. 3 - 90471 Nirnberg

Neue Adresse ab Marz 2015:

Hermann-Oberth-Str. 12, 90537 Feucht (bei Nirnberg)

info@green-works.de - www.green-works.de

Telefon: 0911 - 93 50 200 Fax: 0911 - 93 50 222 www.green-works.de



ZIELSETZUNG:

IHR BETRIEB STEHT IM
MITTELPUNKT:

UNSER TEAM:

Eine klare Positionierung mit Vision des Unterneh-
mers im regionalen Markt ist fiir jedes Unternehmen
zwingend erforderlich.

e |n der Alltagshektik des Unternehmers im Fachhandel
bleibt wenig Zeit fir ganzheitliches und langfristig
orientiertes Denken.

e Haufig bestimmen die Zwange des Tagesgeschafts die
Aufgaben und Prioritdten des Unternehmers und nicht
die Ziele zur Weiterentwicklung des Betriebes.

Greenworks hat eine ganzheitliche Beratung und Betreu-
ung zu einem bezahlbaren Preis entwickelt. Durch den
abgestimmten Einsatz eines Teams von Spezialisten werden
alle Erfolgsfaktoren gleichzeitig betrachtet und verbessert.
Zum Einsatz kommen jeweils die Experten, die der Betrieb
gerade bendtigt.

Alle Bereiche werden aufeinander abgestimmt, das Wich-
tigste wird zuerst begonnen. Es steht nicht das Konzept im
Vordergrund, sondern der zu beratende Betrieb in seiner
aktuellen Situation. Dabei gibt es volle Kostentransparenz,
denn zu Beginn jeder Beratung wird das Budget gemein-
sam festgelegt. Greenworks ist zertifiziert fir staatliche
Zuschusse. Die Moglichkeit der Férderung wird vor jeder
Beratung gepruft.

Klare Ziele und praxisnahe Umsetzung

7 Betriebs-Check &7 Standortanalyse
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Margit Gossmann

Seit Gber 20 Jahren Journalistin, Konzeptionstexterin, Unterneh-
mensberaterin. Schwerpunkte: Pressearbeit, Werbetext, Public
Relations, Marketing, Gesamtkommunikation. 2007 bis 2014
Kommunikationsleiterin und Chefredakteurin der ekaflor. Ge-
schaftsfihrerin greenworks GmbH.

Dipl.-Kfm. Horst G6ssmann

Seit Gber 30 Jahren Unternehmensberater. Mitbegrtinder und
geschéaftsfuhrender Gesellschafter der ekaflor von 1995 bis 2014.
Schwerpunkte: Marktpotenzial, Standort, Businessplan,
Starken-Schwéchenanalyse, Unternehmensstrategie, Betriebs-
optimierung, Erfa-Gruppen-Leiter.

Marion lllemann

Seit Uber 10 Jahren Unternehmensberaterin in der griinen Bran-
che. Schwerpunkte: Beratung und Umsetzung im Bereich Stauden
und Geholze, Topfpflanzen, Verkaufsflachen- u. Sortiments-
planung, Einkaufsoptimierung, Marketing, Warenprasentation,
Mitarbeiterschulung, Erfa-Gruppen-Leitung.

Wolfgang Sell

Seit Uber 20 Jahren Berater fir Endverkaufsbetriebe und
Floristikfachgeschéafte. Schwerpunkte: Unterstltzung bei Planung
Um- und Neubau, Businessplan, Ladengestaltung und Verkaufs-
flachenplanung indoor, Topfpflanze und Schnittblume,
Betriebsablaufoptimierung, Einkauf.

Angelika Nuatzel

Seit tber 25 Jahren Spezialistin fur ganzheitliche Marketing-
beratung. Umsetzungsorientierter Ansatz mit groBem prakti-
schem Nutzen und Agenturerfahrung. Auf Wunsch Umsetzung
durch innovative Agentur mit hohem Kreativpotenzial méglich.

Jan-Dirk von Hollen

Seit vielen Jahren Floristikberater und -trainer. Bekannt aus
zahlreichen Events, Bihnen-Shows, Messeauftritten sowie
Publikationen. Besondere Starke: Trendscout, Gestaltung und
Prasentation von StrauBen, Werksticken und indoor-Pflanzungen
unter Optimierung von Kalkulation, Schwund und Wareneinsatz.

Nicola Krauth

Seit Uber 10 Jahren Beraterin und Trainerin fur Unternehmer-,
Mitarbeiter- und Verkaufsschulungen, Ziel- und Zeitmanagement
sowie Betriebsentwicklung.



